
 

 Wymagania edukacyjne niezbędne do uzyskania poszczególnych śródrocznych 

i rocznych ocen klasyfikacyjnych z obowiązkowych zajęć edukacyjnych 

(kształcenie zawodowe).  PRZEDMIOT : Język angielski w handlu dla kwalifikacji TECHNIK 

HANDLOWIEC 522305 

 

 

Dział 

program

u 

Wymagania 

konieczne  

Uczeń: 

Wymagania 

podstawowe 

Uczeń potrafi 

to, co na 

ocenę 

dopuszczającą 

oraz: 

Wymagania 

rozszerzające 

(ocena dobra) 

Uczeń potrafi 

to, co na ocenę 

dostateczną 

oraz: 

Wymagania 

dopełniające 

(ocena bardzo 

dobra)  

Uczeń potrafi 

to, co na ocenę 

dobrą oraz: 

Wymagania 

wykraczające 

(ocena celująca)  

Uczeń potrafi 

to, co na ocenę 

bardzo dobrą, 

oraz: 

Liczebnik

i działania 

matematy

czne, 

miary, 

waluty. 

Podstawy 

handlu. 

 

 

 

Oferty 

pracy,  

szukanie 

pracy, 

rozmowa 

kwalifikac

yjna 

 

 

 

 

 

 

 

Zna 

podstawowe 

liczebniki i 

działania 

matematyczn

e i waluty. 

 

 

 

 

 

Zna 

podstawowe 

słownictwo 

dotyczące 

ofert pracy, 

tworzy CV 

oraz list 

motywacyjny 

na bazie 

przedstawion

ego w 

podręczniku 

tekstu 

popełniając 

bardzo liczne 

błędy 

Stosuje 

podstawowe  

liczebniki i 

działania 

matematyczne 

i waluty ale 

używając ich 

popełnia liczne 

błędy. 

 

 

 

Zna połowę 

podanych 

słówek 

dotyczących 

ofert pracy. 

Reaguje 

prostymi 

wypowiedziam

i na pytania 

podczas 

przykładowej 

rozmowy 

kwalifikacyjne

j. Tworzy CV 

oraz list 

motywacyjny 

w oparciu o 

Tworzy 

działania 

matematyczne 

z różnymi 

liczebnikami i 

posługuje się 

walutami 

popełniając 

nieliczne błędy. 

 

 

 

Zna większość 

słownictwa 

dotyczącego 

ofert pracy. 

Tworzy własne 

CV oraz list 

motywacyjny 

częściowo 

opierając się na 

przykładzie. 

Rozwija 

wypowiedzi 

podczas 

rozmowy 

kwalifikacyjnej

. 

Potrafi 

stosować 

liczebniki oraz 

bardziej 

skomplikowane 

działania 

matematyczne 

zarówno z 

zadaniach z 

pisemnych oraz 

w 

wypowiedziach 

ustnych.  

 

Zna  większość 

słownictwa 

dotyczącego 

ofert pracy i 

potrafi się nim 

posługiwać 

podczas 

przykładowej 

rozmowy 

kwalifikacyjnej 

podczas której 

rozwija swoje 

wypowiedzi 

oraz stosuje 

zwroty 

grzecznościowe

Stosuje 

bezbłędnie 

zaawansowane 

liczebniki, 

działania 

matematyczne 

oraz waluty. 

Prawidłowo 

odsłuchuje 

liczby w 

tekstach ze 

słuchania.  

  

Zna wszystkie 

słówka podane 

w podręczniku 

dotyczące ofert 

pracy. 

Przeprowadza 

rozbudowaną 

rozmowę 

kwalifikacyjną z 

użyciem 

zwrotów 

grzecznościowyc

h. Potrafi wcielić 

się również w 

rolę pracodawcy. 

Bezbłędnie pisze 

CV oraz list 



 

 

 

 

 

 

 

Miejsce 

pracy, 

informacj

e o 

towarach i 

opakowan

iach/Obsł

uga 

klienta, 

porozumi

enie o 

współprac

y 

 

 

 

 

 

Zapytanie 

ofertowe, 

odpowied

ź na 

zapytanie 

ofertowe, 

kalkulacja 

cen 

 

 

 

 

 

językowe.  

 

 

 

 

 

 

Stosuje 

podstawowe 

nazwy 

sklepów oraz 

podstawowe 

elementy 

wyposażenia 

sklepu, 

etykiety oraz 

informacje o 

opakowaniac

h popełniając 

wiele błędów 

w wymowie 

oraz pisowni.  

 

 

 

 

Analizuje 

wybiórczo 

zapytanie 

ofertowe. 

Potrafi 

stworzyć z 

pomocą 

podstawowe 

zapytanie 

ofertowe z 

wykorzysta 

niem 

podstawoweg

o słownictwa 

oraz 

popełniając 

szablon w 

książce.  

 

 

 

 

 

 

Potrafi 

wykorzystać 

połowę 

słownictwa 

dotyczącego 

nazw 

sklepów/wypo

sażenia 

sklepu/etykiet i 

informacji o 

opakowaniach. 

Potrafi 

przeprowadzić 

podstawową 

rozmowę z 

klientem w 

sklepie 

popełniając 

przy tym 

liczne błędy.  

 

Wykorzystuje 

poznane 

słownictwo do 

odczytania 

zapytania 

ofertowego 

oraz 

sformułowanie 

odpowiedzi na 

zapytanie 

ofertowe 

popełniając 

liczne błędy 

językowe. 

 

 

 

  

 

 

 

Zna ponad 

połowę 

słownictwa 

dotyczącego  

nazw 

sklepów/wypos

ażenia 

sklepu/etykiet i 

informacji o 

opakowaniach. 

Przeprowadza 

rozmowę z 

klientem. 

Reaguje na 

zapytania 

klienta. 

 

 

 

 

Potrafi 

poprawnie 

przeanalizować 

zapytanie 

ofertowe oraz 

odpowiedzieć 

na zapytanie 

ofertowe 

popełniając 

nieliczne błędy. 

 

 

. Tworzy 

rozbudowane 

CV oraz list 

motywacyjny w 

oparciu o swoje 

doświadczenia 

oraz 

zainteresowania

. 

Posługuje się 

znaczną 

większością 

słownictwa 

dotyczącego 

tematu  nazw 

sklepów/wypos

ażenia 

sklepu/etykiet i 

informacji o 

opakowaniach. 

Przeprowadza 

rozmowę z 

klientem, 

poprawnie 

reaguje na jego 

zapytania 

odnośnie 

towarów.  

 

 

Wie jak 

wykorzystać 

poznane 

słownictwo do 

napisania 

odpowiedzi na 

zapytanie 

ofertowe. 

Przeprowadza 

kalkulację cen 

podanych w 

zapytaniu 

ofertowym. 

motywacyjny/ 

 

 

 

 

 

Zna wszystkie 

słówka 

dotyczące 

tematu nazw 

sklepów/wyposa

żenia 

sklepu/etykiet i 

informacji o 

opakowaniach. 

Bezbłędnie 

wciela się w rolę 

pracownika 

sklepu 

przeprowadzając 

rozmowę z 

klientem na 

tematy 

produktów, 

opakowań oraz 

wysyłki 

towarów.  

 

Bezbłędnie 

tworzy 

odpowiedź na 

zapytanie 

ofertowe oraz 

analizuje 

zapytanie 

ofertowe. 

Przeprowadza 

kalkulację 

cenową oraz 

tworzy zapytanie 

ofertowe 

wykorzystując 



 

 

 

 

Oferta 

handlowa 

i cenowa / 

zamówien

ie i list 

przewodni 

/ 

realizacja 

zamówień 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Umowa 

sprzedaży 

/ 

przypomn

ienie o 

płatności 

 

 

 

 

 

bardzo liczne 

błędy 

językowe.  

 

 

Posługuje się 

bardzo 

podstawowy

m 

słownictwem 

dotyczącym 

tematu ofert 

handlowych, 

metod 

płatności, 

terminów 

realizacji. 

Tworzy 

prostą ofertę 

na bazie 

tekstu w 

podręczniku 

popełniając 

bardzo liczne 

błędy 

językowe i 

gramatyczne. 

 

 

Zna 

podstawowe 

słówka 

dotyczące 

sprzedaży. 

Umie 

sformułować 

bardzo proste 

przypomnieni

e o płatności 

korzystając z 

szablonu w 

książce oraz 

popełniając 

 

 

 

 

 

Stosuje 

podstawowe 

słownictwo 

dotyczące ofert 

handlowych, 

metod 

płatności, 

terminów 

realizacji. 

Potrafi 

posługiwać się 

kwotami oraz 

datami w 

ofercie 

handlowej. 

Tworzy własną 

ofertę z 

pomocą 

przykładowej 

oferty 

popełniając 

dość liczne 

błędy. 

 

 

Zna połowę 

słownictwa 

dotyczącego 

sprzedaży i 

umów. Umie 

zredagować 

proste 

przypomnienie 

o płatności 

popełniając 

nieliczne błędy 

językowe. 

 

 

 

 

 

Tworzy ofertę 

handlową z 

wykorzystanie

m znanych 

słów i 

zwrotów. 

Tworzy prosty 

list przewodni 

popełniając 

nieliczne błędy 

językowe. 

Poprawnie 

zapisuje daty 

oraz liczby. 

 

 

 

 

 

 

 

 

Posługuje się 

słownictwem 

dotyczącym 

sprzedaży i 

umów. Tworzy 

rozbudowane 

przypomnienie 

o płatności 

popełniając 

drobne błędy. 

 

 

 

 

 

 

Potrafi stworzyć 

własna ofertę 

handlową 

według 

wytycznych 

wykorzystując 

formalne 

zwroty 

grzecznościowe 

oraz 

zaawansowane 

słownictwo. 

Tworzy 

zamówienia 

oraz listy 

przewodnie. 

Niemal 

bezbłędnie 

odczytuje daty 

oraz liczby w 

zadaniach ze 

słuchania. 

 

 

 

Płynnie 

posługuje się 

słownictwem 

dotyczącym 

umowy  

sprzedaży. 

Samodzielnie 

formułuje 

rozbudowane 

przypomnienie, 

w którym 

używa bogatego 

oficjalne zwroty 

grzecznościowe 

oraz rozwinięte 

struktury 

gramatyczne 

oraz słownictwo. 

 

Tworzy 

zaawansowaną 

ofertę handlową 

z użyciem 

zwrotów 

grzecznościowyc

h oraz 

rozbudowanego  

słownictwa. 

poprawnie 

reaguje na  

zapytania  

odnośnie 

towarów. 

Bezbłędnie 

posługuje się 

datami oraz 

liczbami. 

 

 

 

 

 

Zna wszystkie 

słówka 

dotyczące działu 

umowy 

sprzedaży. 

Bezbłędnie 

formułuje 

przypomnienie o 

płatności. 

Płynnie 

posługuje się 

datami oraz 



 

 

 

Reklamac

ja / 

odpowied

ź na 

reklamacj

ę 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Faktura i 

raport 

kasowy / 

obsługa 

kasy 

fiskalnej 

 

liczne błędy 

językowe. 

 

Posługuje się 

bardzo 

podstawowy

m 

słownictwem 

dotyczącym 

reklamacji i 

odpowiedzi 

na 

reklamację. 

Tworzy 

prostą 

reklamację/ 

odpowiedź na 

reklamację na 

bazie wzoru z 

podręcznika, 

popełniając 

bardzo liczne 

błędy 

językowe i 

gramatyczne. 

Uzupełnia 

formularz 

reklamacyjny 

/odpowiedź 

na reklamację 

w zadaniach 

ze słuchania 

z bardzo 

licznymi 

błędami lub 

lukami. 

 

Posługuje się 

bardzo 

podstawowy

m 

słownictwem 

dotyczącym 

faktur / 

 

 

 

 

Stosuje 

podstawowe 

słownictwo 

dotyczące 

reklamacji/odp

owiedzi na 

reklamację.  

Tworzy własną 

reklamację/odp

owiedź na 

reklamację z 

pomocą 

przykładowych 

wzorów, 

popełniając 

dość liczne 

błędy. 

Uzupełnia 

formularz 

reklamacyjny 

/odpowiedź na 

reklamację w 

zadaniach ze 

słuchania z 

licznymi 

błędami. 

 

 

 

 

 

Posługuje się  

podstawowym 

słownictwem 

dotyczącym 

faktur/raportó

w 

 

 

 

 

Tworzy 

reklamację/ 

odpowiedź na 

reklamację z 

wykorzystanie

m znanych 

słów i 

zwrotów. 

Tworzy  własną 

reklamację/odp

owiedź na 

reklamację 

popełniając 

nieliczne błędy 

językowe. 

Poprawnie 

uzupełnia 

formularz 

reklamacyjny 

/odpowiedź na 

reklamację w 

zadaniach ze 

słuchania. 

 

 

 

 

 

 

Wykorzystuje 

słownictwo 

związane z 

fakturami/rapor

tami 

kasowymi/kasą 

fiskalną 

słownictwa 

zawodowego i 

zaawansowane 

zwroty 

grzecznościowe 

 

Potrafi stworzyć 

reklamację/ 

odpowiedź na 

reklamację 

według 

wytycznych 

wykorzystując 

formalne 

zwroty 

grzecznościowe 

oraz 

zaawansowane 

słownictwo. 

Niemal 

bezbłędnie 

uzupełnia 

formularz 

reklamacyjny 

/odpowiedź na 

reklamację w 

zadaniach ze 

słuchania. 

 

 

 

 

 

 

Wykorzystuje 

słownictwo 

związane z 

fakturami/raport

ami 

kasowymi/kasą 

fiskalną tworząc 

liczbami. Zna 

zaawansowane 

zwroty 

grzecznościowe. 

 

Tworzy 

zaawansowaną 

reklamację/ 

odpowiedź na 

reklamację z 

użyciem 

zwrotów 

grzecznościowyc

h oraz 

rozbudowanego  

słownictwa.  

Bezbłędnie 

uzupełnia 

formularz 

reklamacyjny 

/odpowiedź na 

reklamację w 

zadaniach ze 

słuchania. 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Wykorzystuje 

słownictwo 

związane z 

fakturami/raport

ami 

kasowymi/kasą 



  

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Oferty 

szkolenio

we 

 

 

 

 

 

raportów 

kasowych/ob

sługi kasy 

fiskalnej. 

Potrafi 

wyszukać w 

podręczniku 

angielskie 

odpowiedniki 

na podstawie 

faktur/raportó

w kasowych/ 

części kasy 

fiskalnej 

popełniając 

bardzo liczne 

błędy.  

 

Analizuje 

oferty 

szkoleniowe. 

Dopasowuje 

zwroty i 

wyrażenia do 

ich 

angielskich 

odpowiednik

ów 

popełniając 

bardzo liczne 

błędy.  

 

 

kasowych/obsł

ugi kasy 

fiskalnej. 

Potrafi 

wyszukać w 

podręczniku 

angielskie 

odpowiedniki 

na podstawie 

faktur/raportó

w 

kasowych/częś

ci kasy 

fiskalnej 

popełniając 

liczne błędy. 

 

 

 

Analizuje 

oferty 

szkoleniowe. 

Dopasowuje 

zwroty i 

wyrażenia do 

ich angielskich 

odpowiednikó

w popełniając  

liczne błędy.  

 

 

tworząc 

poprawne 

formularze/ 

instrukcje 

obsługi     , 

popełniając 

nieliczne błędy 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Analizuje 

oferty 

szkoleniowe. 

Dopasowuje 

zwroty i 

wyrażenia do 

ich angielskich 

odpowiednikó

w popełniając 

nieliczne błędy.  

 

niemal 

bezbłędnie 

poprawne 

formularze/ 

instrukcje 

obsługi. 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Analizuje oferty 

szkoleniowe. 

Bezbłędnie 

dopasowuje 

zwroty i 

wyrażenia do 

ich angielskich 

odpowiedników. 

Tworzy  email 

zgłoszeniowy w 

oparciu o wzór 

z podręcznika. 

 

 

fiskalną tworząc 

bezbłędnie 

poprawne / 

formularze/instr

ukcje obsługi. 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Analizuje oferty 

szkoleniowe. 

Bezbłędnie 

dopasowuje 

zwroty i 

wyrażenia do ich 

angielskich 

odpowiedników. 

Samodzielnie 

tworzy  email 

zgłoszeniowy.  

 


